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DESARROLLO DE NEGOCIO Y LICENCIAS
EN LA INDUSTRIA FARMACEUTICA

Curso de Introduccion y Entrenamiento a la funcion de Desarrollo de
Negocio y Licencias en las areas de Eticos, Genéricos y Consumer Health

INTRODUCCION

En un mercado cada vez mas competitivo y que le permita detectar y aprovechar
cambiante, la figura de un profesional que cuente oportunidades emergentes de negocio.
con conocimientos especificos en desarrollo de
negocio para conseguir de manera exitosa la
consecucion de acuerdos y licencias de otras
companias resulta clave para las compafiias.

Este programa ha sido disefado para posibilitar
a profesionales del sector farmacéutico y
biotecnoldgico la adquisicion de conocimientos
y el control de herramientas necesarias para su
El profesional de areas de desarrollo de negocio aplicacién inmediata en la implementacién
debe contar con una formacién especifica y de estrategias de desarrollo de negocio en su
concreta en las diversas areas de conocimiento ambito de actividad.

LOS OBJETIVOS DE
ESTE PROGRAMA SON

Ofrecer un conocimiento global de la actividad y su inmediata aplicacion, utilizando modelos
de negocio abarcando las siguientes areas:

e |ntroduccidn al proceso de licensing-in. Términos y conceptos.

® Fuentes de acceso a oportunidades de negocio. Identificacion del socio. Estrategia de
seguimiento. Presentacion corporativa.

e Tipos de pagos. Terminos y conceptos financieros utilizados en contratos y en valoracion de
proyectos. Calculo de cash flow, eNPV, TIR. Benchmarks en diferentes tipos de acuerdos.

® Casos de negociacion mediante simulaciones practicas en codesarrollo, co-marketing,
copromocion, distribucion, fostering y compraventa de productos.

e Claves practicas y pautas de negociacion en los contratos mas habituales manejados por
profesionales de desarrollo de negocio.

® Flaboracion de Key Terms, integrando todos los componentes de negociacion.

® Desarrollo de negocio en Consumer Health. Diferencias especificas con las reglas de
negociacion de productos éticos. Aspectos practicos para la valoracion de oportunidades.

® Desarrollo de negocio en genéricos. Consideraciones relevantes en los acuerdos con genéricos.



(PARA QUIEN?

® Drofesionales de la industria farmacéutica que necesitan conocimientos y habilidades practicas
para su aplicacion inmediata en el area de desarrollo de negocio.

® Jefes de area o jefes de unidades de negocio que deben asumir funciones de busqueda de
oportunidades y de negociacion de acuerdos locales o regionales.

® Country Managers que incorporan a sus responsabilidades locales las funciones de desarrollo
de negocio.

® Responsables gjecutivos de compafias de reciente implantacion en el drea farmacéutica o
biotecnoldgica que buscan un rapido aprendizaje de las técnicas usadas en desarrollo de negocio.

MODALIDAD, SEDES Y AGENDA

Modalidad: presencial, jornades de viernes tarde y sabados manana

Duracion: 21 horas lectivas

Fechas: 7, 8,14 y 15 de junio de 2019
MADRID /= e

C/ General Alvarez de Castro, 41

Horarios: viernes de 16:00h a 21:30h y sabados de 9:00h a 14:00h




1. METODOS DE PAGO Y 4. DESARROLLO DE NEGOCIO

ASPECTOS FINANCIEROS EN EN GENERICOS
DESARROLLO DE NEGOCIO

2. DESARROLLO DE NEGOCIO 5. MARKET ACCESS EN
EN CONSUMER HEALTH DESARROLLO DE NEGOCIO

3. PROCESO DE LICENSING-IN 6. CASOS PRACTICOS: i
Y -OUT. ASPECTOS CO-MARKETING, COPROMOCION,
CONTRACTUALES EN LOS COMPRAVENTA, FOSTERING

ACUERDOS DE LICENCIA



PONENTES

FRANCISCO
QUINTANILLA
GUERRA

Director General.
FAES FARMA.
Ex-Presidente. PLGS.

RAFAEL
CABRERA
GARCIA

Ex-Presidente de la Junta
Directiva. PLGS.

RUBEN
LUPIANEZ
CARRION

Director General Iberia.

VEMEDIA CONSUMER
HEALTH.

LORETO
ALVAREZ-
CEDRON
RODRIGUEZ

Cerente de Desarrollo
de Negocio, Licenciasy
Alianzas. FAES FARMA.

MARIO
s FERNANDEZ
SANCHEZ

Jefe de Desarrollo de
‘ Negocio y Planificacion
Estratégica. AUROVITAS.

MERCEDES RODRIGUEZ
BARRERA

Directora de Desarrollo de Negocio y
Planificacion Estratégica.
EXELTIS, GRUPO CHEMO.
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INFORMACION Y MATRICULA

Para recibir mas informacion sobre M? Carmen Sanchez-Girén
este programa o si desea formalizar Coordinacion Executive Education
la inscripcion, puede ponerse en email: mcs@cesif.es
contacto con nosotros a través de: Tfno.: 915 938 308.

DERECHOS DE INSCRIPCION

El coste total del programa es de 2.150€.

Los socios de Pharmaceutical Licensing Group Spain (PLGS) y/o antiguos alumnos de CESIF tendrén un
descuento del 20%.

Adicionalmente, se aplicara un 10% de descuento en la cuota de inscripcion a PLGS para futuros socios.

Incluye asistencia y material didactico que consta de:
- Documentacion practica de desarrollo de negocio (guiones de procesos, ejemplos, plantillas, etc.).

- Modelos de simulacion de NPV y TIR en casos de co-marketing, fostering, compraventa y

codesarrollo.
- Modelo de calculo de FTEs.
- Presentaciones Power Point de todas las ponencias.

- Cada alumno debe llevar un ordenador para realizar los casos practicos.

LOS PARTICIPANTES RECIBIRAN UN DIPLOMA ACREDITATIVO

DE ASISTENCIA 'Y APROVECHAMIENTO EXPEDIDO POR CESIF

FORMA DE PAGO

e [| pago debera realizarse de manera integra a través de transferencia bancaria indicando
el nombre del participante en el concepto del justificante al siguiente numero de cuenta:

CESIF S.A. ES02-0081-0144-68-0001774081




“Por su marcado cardcter prdctico el curso

de CESIF ha sido tremendamente provechoso,
en el momento de incorporarme a mi nueva
posicion en Desarrollo de Negocio y a lo largo
de mi primer ano... jCuantas veces he revisado
los apuntes y los casos prdcticos! 100 %
recomendable!”

“Ademas de haberme servido para actualizar
y ampliar conocimientos, ha sido muy

entretenido y ameno. jMuy recomendable!”

“Solo puedo decir, que para aquellos que

como yo se inician ahora en las aventuras del
Desarrollo de Negocio, encontrardn su mejor
apoyo, para luego poner en prdactica todos
los conocimientos adquiridos, ademads de

disfrutarlo por ser dindmico y participativo”.

“Muy recomendable, todos los profesionales de
Desarrollo de Negocio deberian pasar por este

curso”.

“Curso muy recomendable para recordar
conceptos o como base para profesionales

de BD”".

“Esta orientado a profesionales que quieren
realmente una formacion dtil y practica.
Ha sido un placer poder ser alumno y
sinceramente, he aprendido muchisimo.
iMe parece increible todo el temario que

vimos en tan solo dos fines de semana!”.

“Me permitirad mejorar en las relaciones
y posibles acuerdos con partners y en

los resultados obtenidos”.

“El curso, y en especial los contenidos
prdcticos, contribuird a que mi compafriia
adopte un modelo de trabajo sistemdtico
a la hora de valorar nuevas oportunidades

de negocio”

“Muy completo, didactico, prdctico.
Condensa toda la informacion necesaria en
un breve curso”.

“Es el curso imprescindible para iniciarse en
el desarrollo de negocio. Buen balance entre

teoria y practica”.
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